
Инструкция по работе с образовательным инструментом Wizard
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Wizard – это уникальный онлайн-курс, который позволяет всем участникам проходить образовательные материалы параллельно с 

заполнением проектной заявки, идеи высокотехнологичного продукта гражданской направленности. В ходе обучения участники смогут

проработать концепцию продукта, сформировать необходимые компетенции в команде, а также с минимальными ресурсами протестировать 

и реализовать свою идею. Давайте подробнее познакомимся с возможностями и функционалом образовательного инструмента Wizard.
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Wizard является обязательным инструментом для перехода на последующие 

этапы программы «Вектор», поскольку на базе этого инструмента создается 

проектная заявка участника. Данный инструмент пользователь может найти 

непосредственно внутри самой программы текущего набора программы на 

платформе Вектор. 

Программа обучения состоит из ряда модулей, каждый их которых призван 

помочь участнику программы проработать и заполнить проектную заявку. 

Всего 6 модулей:

1. Общая информация о проекте

2. Продукт

3. Рынок и конкуренты

4. Технология и интеллектуальная собственность

5. Финансы и риски

6. Команда проекта

В каждом модуле участнику программы нужно будет вносить информацию о 

своем проекте. Из этих данных будет автоматически формироваться проектная 

заявка, которая попадет на рассмотрение экспертам программы «Вектор».
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Рассмотрим наглядно, как проходит обучение и параллельно формируется 

проектная заявка.

В начале блока Вы можете ознакомиться с образовательным контентом. 

Рассмотрим данный пример на странице «Проблема клиентов». Вы 

подробно изучите вопрос «Как сформулировать проблему вашей целевой 

аудитории?», сможете  сформулировать гипотезу о Вашей целевой 

аудитории, рассмотрите примеры и научитесь простым и эффективными 

техникам приоритизации гипотез.

В полях, расположенных в конце данной страницы, Вы увидите вопрос, в 

котором необходимо будет сформулировать гипотезы о проблеме 

целевой аудитории и описать, какую проблему клиентов Вы планируете 

решать относительно Вашего проекта/продукта.
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Сформированный Вами ответ автоматически будет подгружен в проектную 

заявку. 

Стоит отметить, что Вы всегда сможете внести изменения в любой из 

пунктов Вашей проектной заявки. 
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Образовательный инструмент Wizard содержит в себе большое 

количество лекций, в которых ведущие эксперты объясняют и 

рассказывают о важных бизнес-аспектах доступными словами.

Вы всегда можете продолжить прохождение инструмента Wizard с той 

страницы, на которой остановились. Прогресс Вашего обучения 

сохраняется. Вы также можете вернуться на те страницы, которые ранее 

уже были Вами изучены. Для удобства поиска нужного раздела, наведите 

курсором мышки на страницу и Вы увидите название самого раздела.
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Рассмотрим наглядно как работать с отдельными типами полей в 

образовательном инструменте Wizard.

Подсказки. При заполнении каждого из полей Вы сможете увидеть дополнительную 

подсказку, в которой обозначен формат необходимого ответа или уточняющий текст к 

вопросу. Подсказка появится сразу, после того как Вы активируете поле для ввода.

Работа с таблицами. Рассмотрим механизм работы данного поля на примере таблицы «Расчет себестоимости продукта».

После того как мы ввели данные о первой статье расходов, сумме и примечание, в нашем случае это «Стоимость сырья и материалов», 

нам необходимо ввести следующую статью, у нас это будет «Маркетинг». Для добавления новой стоки в таблице необходимо нажать на 

кнопку «Добавить». И в качестве наглядного примера, рассмотрим, как данная таблица отображается в проектной заявке. 
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Образовательный инструмент Wizard также включает в себя два 

дополнительных типа страниц, с которыми Вы не раз столкнетесь в 

процессе прохождения обучения. Немного подробнее о них.

Проверь себя. Данные страницы содержат тестовые вопросы на 

закрепление изученного материала. Вы не получаете за них оценки и это 

никак не отразится на Вашем проекте. Вопросы могут быть как с 

множественным выбором (необходимо выбрать один или несколько 

правильных ответов из приведенного списка), так и с одиночным выбором 

ответа. Узнать о том, правильный сделан выбор или нет, Вы сможете сразу. 

Дополнительные материалы. Данные страницы встречаются в конце 

каждого из блоков и содержат в себе множество полезной 

дополнительной информации:

• списки книг

• ссылки на важные ресурсы

• разборы кейсов

• записи вебинаров 

и другой полезный образовательный контент, который поможет Вам в полной 

мере углубиться в ранее изученные темы и вопросы.
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Блоки проектной заявки
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Модуль «Общая информация о проекте»: 

• Полное наименование проекта – в данном поле необходимо указать наименование проекта;

• Наименование холдинговой компании / организации прямого управления – выберите холдинговую компанию, в которую входит 

предприятие, или организацию, находящуюся под прямым управлением Государственно корпорации «Ростех», в которой Вы работаете;

• Предприятие – укажите предприятие, в котором Вы работаете;

• Технологическое направление – из перечисленных технологических направлений необходимо выбрать то, к которому относится Ваш 

проект;

• Специальное направление - в рамках 6-го набора программы «Вектор» Вы можете выбрать дополнительное специальное 

направление. Данные направления, актуальность которых растет в соответствии с рыночными тенденциями, являются неотъемлемой 

частью 6-го набора программы «Вектор». Инновационные проекты в плоскости каждого из направлений призваны содействовать в 

решении ключевых задач Государственной корпорации «Ростех»;

• Текущая стадия развития продукта – в данном поле необходимо указать на какой стадии развития находится Ваш продукт;

• Статус в ГК «Ростех» - выберите статус включения Вашего продукта в Инвестиционную программу или Программу деятельности 

Государственной корпорации «Ростех»;

• Потенциал импортозамещения – укажите, какой ушедший с рынка продукт может заместить ваше решение;

• Код ТН ВЭД – укажите код ТН ВЭД (Код Товарной Номенклатуры Внешнеэкономической Деятельности) Вашего продукта.
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Модуль «Продукт»: 

• Целевая аудитория – в данном поле необходимо описать Вашу целевую аудиторию, а именно, кто будет покупать Ваш продукт;

• Проблематика клиентов – опишите, какую проблему клиентов Вы планируете решать: как она возникает и в каком контексте, 

регулярность ее возникновения, как много времени и денег тратит клиент на решение данной проблемы, как решает ее в текущий 

момент и какие возникают трудности в процессе решения;

• Подтверждение проблемы целевой аудитории – опишите, каким образом Вы подтверждали проблему целевой аудитории 

(перечисление гипотез и выводов по результатам их проверки);

• Суть предлагаемого решения - опишите суть предлагаемого решения, каким образом будет решена проблема (или проблемы) 

потребителей, а также ключевые технико-экономические преимущества решения для потребителя;

•

Статус подтверждения востребованности продукта – в данном поле необходимо указать, каким образом подтверждена 

востребованность продукта на сегодняшний день (с кем ведется работа, наличие соглашений о намерении/ продаж/писем 

заинтересованности).
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Модуль «Рынок и конкуренты»: 

• Рынок. Потенциальный и достижимый объем рынка – в данном поле необходимо указать потенциальный и достижимый объем 

рынка Вашего продукта;

• Целевые географические рынки для Вашего продукта – опишите целевые географические рынки для Вашего продукта;

• Основные тенденции внутреннего и глобального рынка – опишите тенденции на внутреннем и глобальном рынках (со ссылками на 

статьи и исследования);

• Таблица сравнения вашего решения с ключевыми конкурентами и аналогами – в данной таблице необходимо указать ключевых 

конкурентов и аналоги Вашего продукта, а также привести значения параметрами отличия Вашего продукта и конкурентного продукта

(к примеру вес, длина, ширина, грузоподъёмность и т.п.);

• Конкурентное преимущество решения - сформулируйте конкурентное преимущество вашего решения.
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Модуль «Технология и интеллектуальная собственность»: 

• Уровень технологической готовности – в данном поле необходимо выбрать уровень технологического готовности (TRL) Вашего 

продукта;

• Обоснование – опишите текущий уровень развития продукта, а именно, что уже сделано, и обоснуйте выбор этапа развития и TRL;

• Научно-техническая новизна – опишите суть научно-технической новизны предложенного решения или продукта и ключевые 

технические отличия от аналогов;

• Научные публикации по теме проекта – приведите ссылки на научные публикации членов команды по теме проекта и/или других 

ученых;

• Результаты интеллектуальной деятельности - приведите имеющие отношение к проекту результаты интеллектуальной 

деятельности (включая ноу-хау, патенты, заявки на выдачу патентов) с указанием (если применимо) названия, номера, даты приоритета, 

текущего статуса и прав на них, а также роли в реализации проекта (защищают ли создаваемый в рамках проекта продукт (технологию)

или его часть);

• Близкие/конкурирующие патенты - приведите ссылки на близкие (конкурирующие) российские или зарубежные патенты других 

авторов с оценкой потребности использования данных патентов в рамках проекта реализации проекта.
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Модуль «Финансы и риски»: 

• Таблица «Расчет себестоимости предлагаемого решения» – в данной таблице необходимо указать такие данные как: статья, сумма 

расходов и примечания;

• Таблица «Список подрядчиков и поставщиков» – таблица содержит в себе информацию о потенциальных или действующих 

подрядчиках и поставщиках, чьи услуги необходимы для реализации Вашего проекта;

• ФИИР, руб – укажите сумму, необходимую для реализации Вашего проекта из Фонда инновационного и инвестиционного развития. 

Потенциально это именно та сумма, которую Вы можете получить в рамках программы «Вектор»;

• Иные источники, руб – укажите сумму из других источников финансирования;

• Собственные средства предприятия, руб – укажите объем финансирования из средств Вашего предприятия;

• Направления использования средств ФИИР - укажите статьи или направления использования средств ФИИР;

• Таблица «Прогноз продаж» - укажите основные направления коммерциализации продукта и составьте прогноз продаж по 

направлениям коммерциализации на ближайшие 5 лет;

• Обоснование плана продаж - приведите краткое обоснование сделанных прогнозов (включая алгоритм оценки);

• Расчет NPV – приведите расчет NPV (чистой приведенной стоимости) для Вашего продукта;

• Текущий статус жизненного цикла продукта - укажите текущий статус продукта в соответствии с этапами жизненного цикла 

продукта;

• Таблица «Ключевые риски проекта» - сформулируйте ключевые риски проекта, определите вероятность их возникновения и степень 

влияния.
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Модуль «Цели проекта и заинтересованные стороны»: 

• Цели и ключевые результаты проекта – сформулируйте, какую цель Вы планируете достичь, и какие ключевые результаты будут 

получены за первый год реализации проекта;

• Таблица «Реестр заинтересованных сторон» – укажите в данной таблице информацию о потенциальных заинтересованных 

сторонах, их ожидания от Вашего продукта, потенциальное влияние и оценку поддержки.

Модуль «Команда проекта»: 

• Таблица «Команда проекта» –перечислите всех членов команды Вашего проекта и опишите их компетенции, навыки и т.д.
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